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Цель – реализация основных 
направлений  Концепции социально-
экономического развития 
потребительской кооперации СФО

Задачи: 
- формирования источников информации 

для составления программ социально-
экономических развития;

- методические подходы формирования 
программ;

- группировка точки роста и оценка 
индикаторов программ развития;  

- основные показатели для составления 
программы социально-экономического 
развития  потребительской кооперации 



Схема разработки программы СЭР потребительской  кооперации 

Формирование и анализ 

информационной базы

Разработка концепции социально-

экономического развития 

потребительской кооперации в СФО

Разработка Программы развития 

потребительского общества, союзов. 

«Стратегический план» в рамках 

концепции 

Формирование 

долгосрочного 

плана развития

Формирование 

среднесрочного

плана развития

Формирование

годовых планов

развития

Ежегодное 

утверждение 

планов с 

корректировкой



Источники финансирования программ

1.  Собственные средства

2.  Заемные средства

3.  Целевые средства

4.  Государственные средства 
(государственно-частное 
партнерство)

5.  Инвестиционные средства 



Принятые меры поддержки СМ и СП в субъектах РФ. 
Федеральным законом от 24.07.2007 №209-ФЗ 

«О развитии малого и среднего предпринимательства

в Российской Федерации»

1. Субсидирование части затрат по обучению СМиСП своих работников на 
образовательных курсах

2. Субсидирование части затрат СМиСП по участию в выставках или 
ярмарках

3. Субсидирование части процентных выплат СМиСП по банковским 
кредитам

4. Субсидирование части арендных платежей СМиСП
5. Субсидирование части затрат СМиСП, связанных с оплатой услуг по 

выполнению обязательных требований, являющихся необходимыми 
для экспорта товаров (работ, услуг) в соответствии с 
законодательством Российской Федерации

6 .Субсидирование части затрат СМиСП на обновление основных средств
7. Субсидирование части затрат на патентование (оформление прав 

интеллектуальной собственности на территории Российской Федерации 
и за рубежом)

8. Субсидирование части затрат действующих малых инновационных 
компаний в связи с производством (реализацией) товаров, 
выполнением работ, оказанием услуг

9. Субсидирование части лизинговых платежей СМиСП
10. Предоставление субсидий СМиСП, осуществляющим свою основную 

деятельность в сфере бытового обслуживания

http://msp.nso.ru/support.php?id=966
http://msp.nso.ru/support.php?id=966
http://msp.nso.ru/support.php?id=967
http://msp.nso.ru/support.php?id=967
http://msp.nso.ru/support.php?id=968
http://msp.nso.ru/support.php?id=968
http://msp.nso.ru/support.php?id=969
http://msp.nso.ru/support.php?id=971
http://msp.nso.ru/support.php?id=971
http://msp.nso.ru/support.php?id=971
http://msp.nso.ru/support.php?id=971
http://msp.nso.ru/support.php?id=972
http://msp.nso.ru/support.php?id=974
http://msp.nso.ru/support.php?id=974
http://msp.nso.ru/support.php?id=974
http://msp.nso.ru/support.php?id=1157
http://msp.nso.ru/support.php?id=1157
http://msp.nso.ru/support.php?id=1157
http://msp.nso.ru/support.php?id=1353
http://msp.nso.ru/support.php?id=1545
http://msp.nso.ru/support.php?id=1545


Основные виды международного государственно-частного партнерства

№

п/п

Виды государственно-частного 

партнерства

Характеристика 

1 ВООТ (Вuild-Own-Operate-
Transfer) - Строительство-
Владение - Управление-
Передача 

Соглашение предусматривает владение

и управление собственностью,

созданные на средство инвестора в

согласованные с властью сроки. По

истечении сроков собственность

переходит в собственность государства,

региона, муниципалитета

2 ВОТ (Вuild-Operate-
Transfer) Строительство-
Управление- Передача 

Соглашение не предусматривает

владение созданной на средства

инвестора собственностью, но

позволяет ею управлять как

собственной в течение срока,

обеспечивающего возврат инвестиций и

согласованные нормы прибыли на

вложенный капитал. По истечение

времени инвестор утрачивает права на

управление созданной собственностью



Основные виды международного государственно-частного партнерства

№

п/п

Виды государственно-частного 

партнерства

Характеристика 

3 ВОО (Вuild-Own-
Operate) -
Строительство-
Владение -
Управление

Наиболее благоприятный вид

частных инвестиций. Инвестор

строит объект и осуществляет

его последующую эксплуата-

цию, владея им на праве

собственности. Срок действия

права ничем не ограничен

4 ВТО (Вuild - Transfer -

Operate) - Строительство-

Передача - Управление 

Партнерство предусматривает

передачу собственности инве-

стором концеденту (госуда-

рству, субъекту, МО) сразу после

завершения строительства



Основные виды международного государственно-частного партнерства

№

п/п

Виды государственно-частного 

партнерства

Характеристика 

5 ВВО ( Buy- Вuild-

Operate-) – Покупка-

Строительство-

Управление 

Эта форма продажи морально или

физически устаревших объектов,

нуждающихся в коренной

реконструкции

6 LC (Lease Contract) Не предусматривает участие

частной структуры в

строительстве. Она получает

объект в пользование и

распоряжение на условиях

простого договора об аренде



Основные виды международного государственно-частного партнерства

№

п/п

Виды государственно-частного 

партнерства

Характеристика 

7 SC (Servis 
Contract)

Форма контракта на
обслуживание частной
структурой объекта
принадлежащего
государству на праве
собственности

8 МС 
(Manadgement 
Contract)

Контракт на управление
объектом на основании
заключенного

соглашения (договора)



Источники, регулирующие 

государственно-частное партнерство
Федеральный закон от 21.07.2005  N 115-ФЗ (ред. от 19.07.2011) "О концессионных соглашениях"

Объектами концессионного соглашения могут быть:

1) автомобильные дороги и инженерные сооружения транспортной инфраструктуры, в том 
числе мосты, путепроводы, тоннели, стоянки 

2) объекты железнодорожного транспорта;

3) объекты трубопроводного транспорта;

4) морские и речные порты, гидротехнические сооружения портов, объекты их 
производственной и инженерной инфраструктур;

5) морские и речные суда, суда смешанного (река - море) плавания, и др.

6) аэродромы или здания и (или) сооружения, предназначенные для взлета, посадки, руления 
и стоянки воздушных судов, авиационная инфраструктура и средства обслуживания 
воздушного движения, навигации, посадки и связи;

7) объекты производственной и инженерной инфраструктур аэропортов;

8) гидротехнические сооружения;

9) объекты по производству, передаче и распределению электрической и тепловой энергии;

10) системы коммунальной инфраструктуры и иные объекты коммунального хозяйства, в том 
числе объекты водо-, тепло-, газо- и энергоснабжения, водоотведения, очистки сточных вод, 
переработки и пр.

11) метрополитен и другой транспорт общего пользования;

12) объекты здравоохранения, в том числе объекты, предназначенные для санаторно-
курортного лечения;

13) объекты образования, культуры, спорта, объекты, используемые для организации отдыха 
граждан и туризма, иные объекты социально-культурного назначения.



Источники, регулирующие 

государственно-частное партнерство

Федеральный закон от 30.12.1995 N 225-ФЗ

(ред. от 19.07.2011) "О соглашениях о разделе продукции"

Соглашение о разделе продукции
(далее - соглашение) является договором
на поиски, разведку, добычу
минерального сырья на участке недр,
указанном в соглашении, а также иных
природных ресурсов



Проблемы развития СФО

1. Отток граждан в европейскую часть страны и снижение 
плотности заселения округа.

2. Ослабление внутренних взаимосвязей сибирских и 
дальневосточных регионов как между собой, так и с 
европейской частью страны. 

3. Отсутствие достаточных рабочих мест, особенно в 
сельской местности. 

4. Производительность труда в 3–4 раза ниже показателей 
развитых стран. 

5. Низкие расходы на образование, а также неравные 
условия поддержки отраслевых образовательных 
учреждений.

6. Недостаточная ориентированность финансовой политики 
в целом на развитие собственной экономики. 



Основные направления Концепции

1. Развитие кадрового потенциала
2. Создание высоко конкурентной  среды, 

стимулирование предпринимательской 
активности и привлечение капитала в 
систему потребительской кооперации

3. Диверсификация видов деятельности
4. Расширение и укрепление 

внешнеэкономических связей с 
международными кооперативными 
организациями

5. Переход к модели пространственного 
развития потребительской кооперации. 



Законы РФ регулирующие страховую 

деятельность 

- Гражданский Кодекс РФ 
- Закон РФ от 27.11.1992 N 4015-1 «Об

организации страхового дела в
Российской Федерации»

- Федеральный закон от 29.11.2007 N 
286-ФЗ"О взаимном страховании"

- Федеральный закон от 25.07.2011 N 
260-ФЗ "О государственной поддержке в 
сфере сельскохозяйственного 
страхования и о внесении изменений в 
Федеральный закон "О развитии 
сельского хозяйства"



Виды продовольственных 

оптово-распределительных рынков (центры) 

и их классификация

 Межрегиональные ОРЦ
 Региональные ОРЦ 

Межрегиональные (федеральные, национальные) оптовые
рынки способны решать проблемы обеспечения
продовольствием регионы и тем самым обогащать
сибирский потребительский рынок. Субъектами торгов
на этих оптовых рынках будут выступать крупные
торговые импортеры и крупные специализированные
оптовые компании, а также предприятия
перерабатывающей промышленности.

Региональные оптовые рынки имеют значение местных
оптовых рынков и ориентированы, как правило, на
ограниченную зону обслуживания и контингент
потребителей.



Продовольственные оптово-распределительные 

рынки (центры) Сибирского федерального округа

Межрегиональный

продовольственный оптово-распределительный рынок 

г. Новосибирск

Региональный продовольственный 

оптово-распределительный рынок

(в каждом субъекте СФО)  

Местные товаропроизводители, ЛПХ, КФХ,

сельскохозяйственные кооперативы  и другие участники 

Система потребительской кооперации 











При реализации 

предложенных направлений  обеспечивается 

выполнение продовольственной безопасности:

 своевременное прогнозирование, выявление и предотвращение
внутренних и внешних угроз продовольственной безопасности;

 постоянная готовность системы потребительской кооперации
обеспечения граждан пищевыми продуктами, формирования
стратегических запасов пищевых продуктов;

 устойчивое развитие отечественного производства
продовольствия и сырья, достаточного для обеспечения
продовольственной независимости региона СФО и страны;

 достижение и поддержание доступности для каждого
покупателя безопасных пищевых продуктов в объемах
и ассортименте, соответствующим установленным
рациональным нормам потребления пищевых продуктов,
необходимых для активного и здорового образа жизни;

 обеспечение безопасности пищевых продуктов в связи
вступление РФ в ВТО.



Результаты реализации 

1. Создание новых рабочих мест
2. Интеграция местных  и региональных 

товаропроизводителей
3. Эффективная товарораспределительная сеть 
4. Развитие и определение своего места в 

распределительной системе продовольственного рынка  
потребительской кооперации 

5. Определение основных индикаторов развития 
продовольствия 

6. Формирования суммы инвестиции на всех уровнях, в том 
числе за счет привлечения инвесторов



Количественные показатели 

достижения результатов

1. Создание рабочих мест – до 18 000 ед. 

2. Создание новых предприятий – 4000 ед. в т.ч. 
Интегрированных 3000 ед.

3. Товарооборот плановый за год  – 36 480 млн. руб.

Дополнительные объекты и направления:

- Траспортно-логистические предприятия 
- Предприятия, использующие отходы для выработки 

электроэнергии (мусоросжигающие завод)
- ТЭС (теплоэнергостанция)
- Центры контроля качества и безопасности 

продовольствия 
- Центры по прохождению практики студентов
- Подготовка специалистов 
- Финансовые центры и эффективный налоговый 

контроль 



Благодарю за внимание!


